Dotazník pro sběr informací (OPPIK-Expanze úvěry, poskytovatel ČMZRB)
Souhrn potřebných informací a dokumentů pro základní zpracování žádosti, prosím doplňte hlavně fakticky, může být i stručné, v bodech, například jinou barvou písma apod.
· Je firma propojená s jinými subjekty (i přes majitele?) – jaký podíl vlastní firma či statutární orgány v jiných subjektech?
· Kolik má firma zaměstnanců (přepočtené úvazky za rok 2017)? Kolik mají zaměstnanců firmy propojené majiteli?
· Číslo bank. Účtu:
· Jednatel/společník: 
· RČ:
· místo narození:
· trvalý pobyt: 
· číslo OP průkazu, platnost do, úřad, který vydal OP:
· je politicky exponovaná (např. starosta atd. nebo má takto politicky exponovanou osobu blízkou?)
· Profesní profil (vzdělání, praxe,… -stručně)
· Jednatel/společník 2: 
· RČ:
· místo narození:
· trvalý pobyt: 
· číslo OP průkazu, platnost do, úřad, který vydal OP:
· je politicky exponovaná (např. starosta atd. nebo má takto politicky exponovanou osobu blízkou?)
· Profesní profil (vzdělání, praxe,… -stručně)
· Harmonogram (kdy podpis kupní smlouvy, čerpání, dodání technologie):
· Na jak dlouho úvěr od ČSOBL a ČMZRB? Odklad splátek úvěru ČMZRB?
· Údaje o provozovně – adresa, je ve vlastnictví společností?
· Účel, smysl investice – co všechno řeší – rozšíření činnosti, kvalitativní zlepšení (čím), snížení faktoru lidské chyby, efektivita lidské práce, …
· Odběratelé: 
· Min. 3 největší vyjmenovat+objem tržeb v CZK (r. 2017)
· jak je to se zeměmi – vývoz EU, i mimo EU?
· Charakteristika kontraktů – jeden hlavní odběratel/více/drobní, dlouhodobé rámcové smlouvy? Jen jednotlivé zakázky? Na jak dlouho?
· Dodavatelé: 
· Min. 3 největší vyjmenovat+objem tržeb v CZK (r. 2017)
· jaká je „zastupitelnost“ dodavatelů? V jakém časovém horizontu je lze nahradit? Jsou někteří nenahraditelní? Jsou stabilní? Jak často je měníte?
· Co je stěžejní surovina (vstup)-trošku popište?

· Trh:
·  velikost trhu (v tržbách)
· hlavní konkurenti (v čem jsou dobří a horší)
· hlavní hráči – zadavatelé zakázek, dodavatelé surovin apod., 
· charakteristika finálních zákazníků (obor, typ firmy)
· postavení na trhu (podíl)
· vidíte mezeru na trhu – i do budoucna?
· Personální zajištění tohoto projektu (nákupu) – hlavní manažer, dále ekonom - ?, technik- ?
Hlavní manažer:xxx Ekonom: xxx, technik:yyy: 
· Kalkulace tržeb na stroji - můžou se brát průměry, odhady, ideálně na jednotku produkce
· Kalkulace nákladů (a způsob jejich výpočtu): 
· Materiál, 
· osobní náklady
· režie (výpočet vztažen k čemu)
· servis/údržba
· energie
· Strategie dalšího rozvoje: pár bodů, kam chcete dále posunout společnost (nové haly, stroje, změna výrobního programu, vývoj produktů, rozšíření spolupráce se zajímavými obchodními partnery,… 

Přílohy
· Výkazy: 
· DP 2015-2017 – potvrzené FÚ (+rozvaha, výsledovka, zpráva auditora), originál listinně – nechat si u sebe pro obchodníka ČMZRB, sken poslat mně
· rozvaha + výsledovka za aktuální období 2018 (elektronicky)
· Nabídky na technologie (elektronicky)
· Výpis z katastru nebo nájemní smlouva k provozovně, kde bude technologie umístěna (originál listinně si nechat u sebe pro obchodníka ČMZRB), sken poslat mně
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